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SAP Fundamentals

SAP S/4HANA Enterprise Management: Overview

New User Experience: SAP Fiori UX

System-wide concepts

Record to Report Processing: Financial Accounting and Management Accounting
Hire to Retire Processing in SAP S/4AHANA

Source to Pay Processing in SAP S/4AHANA

Warehouse & Inventory Management

Design to Operate Processing in SAP S/4HANA

Lead to Cash Processing in SAP S/4HANA

SD - Vendas e Distribuigcao
Academia SAP Formagéo de Consultores SD (Vendas e Distribuigcao)

O modulo de SD (Sales e Distribution, Vendas e distribui¢éo) realiza operacdes para as areas, comercial e logistica, através destas operacdes a empresa organiza e gerencia sua estrutura
comercial possibilitando gerar pedidos de venda através dos cadastros de cliente, materiais, pregos, impostos e demais condi¢cdes comerciais. A partir da geragdo dos dados comerciais as
funcBes da area logistica poderéo ser executadas permitindo assim reservar estoques, realizar separacéo dos produtos, embalar e finalizar a expedi¢éo através da baixa dos estogues,
preparando assim o fluxo do processo para a fase final de faturamento. No processo final de faturamento ocorrera a integragdo contabil junto ao médulo de (FI- Finangas), nesta etapa, por
exemplo o processo de vendas ira gerar a receita (contas a receber) perante ao cliente, ocorrera a contabilizagdo dos impostos devidos na operagéo e todos os dados comerciais e de logistica
serdo integrados para que o cliente possa receber a mercadoria solicitada bem como os documentos fiscais e de cobranca que possibilitardo a formalizacéo e entrega dos produtos vendidos ao
cliente. Vérios outros cendrios do processo comercial e logisticos da empresa poderéo ser configurados, de modo atender as necessidades de cada cliente em suas operacdes diarias.

Todas as etapas necessarias para configuragdo dos principais cenarios serao abordadas, proporcionando condiges ao aluno para analisar e configurar os principais cenarios de SD: Func¢6es
Basicas (SD-BF) - Determinagéo de precos e condigdes de pagamento, verificagdo da disponibilidade, gestéo de créditos e riscos, determinacédo de materiais, determinacdo de mensagens,
determinacéo de impostos e de contas; Vendas (SD-SLS) - Diferentes operagdes comerciais baseadas em documentos de vendas definidos no sistema: consultas e ofertas de clientes, pedidos
de clientes, contratos e reclamagdes. Alguns fazem de forma automética a criacdo de documentos de entrega e de faturamento posterior; Logistica (SD-LES) - Processos de expedicao, picking
(separacdo), embalagem e saida de mercadoria; Faturamento (SD-BIL) - Representa a etapa final de uma operacéo. A informagéo sobre o faturamento esta disponivel em cada uma das etapas
de gerenciamento de pedidos e entregas; Relatorios (SD-LIS) - Sistema de informagdo de vendas e Distribuigéo.



